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Network Marketing

Was ist Network Marketing?

Network Marketing ist eine besonders verbreitete Form des Direktvertriebs. Laut einer Untersuchung von
Prof. Dr. Michael Zacharias aus dem Jahr 2004 sind mehr als 80 % aller Direktvertriebs-Unternehmer im
Network Marketing tatig.

Im klassischen Direktvertrieb besteht die Geschaftsmoglichkeit darin, Produkte und Dienstleistungen
personlich zu bewerben und auf Rchnung des D rektertriebs-lhternehnmens z u verkaufen.

Sie kénnen auch im Network Marketing klassischen Direktvertrieb betreiben, haben aber zusatzlich die
Maoglichkeit, am Aufbau einer Vertriebsorganisation (Netzwerk) mit weiteren Geschéaftspartner und
Geschaftspartnerinnen zu arbeiten. In solchen Netzwerken unterstitzt der Unternehmer im Direktvertrieb
seine Partner und dafir ist er an den von ihnen erzielten Umsatzen beteiliegt. Die Partner kdnnen ihrerseits
weitere Personen unterstitzen, wodurch die Grofe der dauraus entstehenden Organisation, und somit der
Umsatz und das Einkommen, unbegrenzt ist.

Vorteile des Network Marketing

Unternehm er statt "Selbst-Standige"

Im Network Marketing verdienen Sie den gréBten Teil Ihres Enkommens nicht aus dem
persdnlichen Verkauf von Produkten, sondern aus den Umsétzen, die durch Ihre
Vertriebsorganisation verursacht wird. Der Verkaufsumsatz der einzelnen Gschaftspartner
liegt im Schnitt unter 250 Euro pro Monat, der personliche Zeitaufwand fir den Verkauf ist
daher sehr gering. Der GroBteil des Umsatzes, und somit der GroBteil Ihres Einkommens,
kommt durch die von Ihnen aufgebaute Vertriebsorganisation zustande. Um ein standig
wiederkehrendes Einkommen zu haben, missen Sie also nicht standig Zeit aufwenden,
sondern einmal eine Organisation aufbauen und dafiir von einem Direktvertriebsunternehmen
Provisionen erhalten.
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Erfahrungsfluss von erfahrenen zu unerfahrenen Unternehmer/innen

Im Network Marketing sind Sie eingebettet in eine Gruppe von erfahrenen Unternehmern, die
bereits wissen, wie es geht und Sie dabei coachen, Ihr eigenes Geschaft aufzubauen. Daher ist
es sinnvoll, sich einem bereits am Markt seit mehreren J ahren etablierten Unternehmen
anzuschlieBen, denn nur hier finden Sie jene erfahrenen (aches, die Sie fiir IThre Karriere
bendtigen.

Keine Gebietsbeschrankungen

In den meisten Firmen der herkdmmlichen Selbststandigkeit sind Sie Gebietsbeschrankungen
durch Lieferanten ausgesetzt und Sie kdnnen nur in einem gewissen Umkreis Ihres
Unternehmens Umsatze generieren. Im Network Marketing kdnnen Sie sich weltweit mit
Geschaftspartnern vernetzen und sind keinerlei Gebietsbeschrankungen unterworfen.

Ihr Einkommen ist unbegrenzt

In der herkdmmlichen Selbststandigkeit hangt Ihr Einkommen hauptséachlich von Ihrer eigenen
Arbeitsleistung ab. Der bekannte amerikanische Unternehmer J. Paul Getty sagte einmal, er
hatte lieber 1 Prozent der Leistung von 100 Menschen als 100 Prozent seiner eigenen. Sie
alleine kdnnen am Tag maximal 24 Stunden Leistung bringen. Wollen Sie diese B arriere
durchbrechen, bendtigen Sie ein Team von Leuten. Und genau das ist es, was Ihnen Network
Marketing ermdglicht. Ihr Einkommen hangt nicht von der Anzahl der Stunden ab, die Sie
tagtaglich aufwenden, sondern von der Anzahl und der GroBe der Teams. Haben Sie mit der
Unterstitzung Ihres Coaches einmal gelernt, ein Team zu bilden, kénnen Sie so viele Teams
aufbauen, wie Sie wollen.
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Ihre Vorteile im Network Marketing

Ihr eigenes Geschift

geringes Startkapital

geringe Fixkosten

geringes Risiko

Dauereinkommen (=finanzielle Freiheit)
Chancen fiir jeden, sich selbstédndig zu machen
unbegrenztes Wachstum

weltweite Ausdehnung maéglich
Personlichkeitsbildung

zusatzliches finanzielles Standbein (=Sicherheit)
flexible Arbeitszeiten (ganztags oder Teilzeit)
keine saisonalen Beschrankungen

keine Altersbegrenzung

http://www.wik.at/VorteileNW .html 02.11.2011



Traditionelle Selbstidndigkeit

Untitled Document

B Unterschied zur traditionellen Selbstdandigkeit

Network Marketing

hohe Investitionskosten geringes Startkapital
groBes Risiko geringes Risiko
hohe Lagerkosten keine Lagerkosten
teure Werbekosten keine Werbekosten

laufende Kosten (Miete, etc.) minimale laufende

Kosten
groBer Zeiteinsatz geringerer Zeiteinsatz
beschranktes Einkommen unEieZIZ?\?;Tlftn
lineares Einkommen dauerhaftes Einkommen
Gebietsbeschrankung Keine Gebietsbeschr.
konjunkturabhangig konjunkturunabhdngig

http://www.wik.at/ImVergleich.html
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B Selbstandigkeit

GemaB einer Studie des Marktforschungsinstitutes Fessel-
GFK wéaren 30% aller Osterreicher gerne selbsténdig. Die
Grinde sind hauptsachlich, sein eigener Herr sein und sich
die Zeit besser einteilen zu kdénnen.

Dagegen spricht aber flir die meisten Befragten das groBe
Risiko, das fehlende Anfangskapital und die
mangelnde Qualifikation. Network Marketing bietet
alle Vorteile der Selbstdandigkeit, schliesst aber
Haupthindernisse (Anfangskapital, Risiko und mangelnde
Qualifikation) aus.

B Arbeiten von zu Hause aus

Network Marketing ist ein sogenanntes "home-based-
business". Der Vertriebspartner benétigt kein eigenes
Firmengebdude, sondern lediglich einen Schreibtisch und
ein Telefon. Und er teilt sich selbst ein, wann und wie lange
er arbeiten mdchte.

http://www.wik.at/Trends.html 02.11.2011
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Innerhalb der letzten 5 Jahre erhdhte sich der Umsatz der
Network Marketing-Unternehmen in Deutschland um
iiber 40%. Derzeit werden schatzungsweise aber erst
0,7% des Handels ber Network Marketing abgewickelt.
Fir die Zukunft birgt dieser Vertriebsweg daher ein
enormes Wachstumspotential.

B Handel im Internet (E-Commerce und E-
Networking)

Gerade der Verknlpfung von Internet und Network
Marketing zu E-Networking wird fir die kommenden
Jahre ein enormes Wachstum vorhergesagt.

Viele Network Marketing-Unternehmen bieten ihren
Vertriebspartnern die Mdéglichkeit, mit geringstmoéglichem
finanziellen Aufwand {ber ein eigenes Online-
Geschaft zu verfligen.

http://www.wik.at/Erfahrungen.html 02.11.2011
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Meinungen und Kommentare

"Direktvertrieb, Network Marketing, E-Networking haben ein
enormes Wachstumspotential."

Dr. Wolfgang Schissel, Bundeskanzler

"Tmmer mehr Unternehmen entdecken den Direktvertrieb als
Vertriebskanal. "

* Dr. Christoph Leitl, Prasident der Wirtschaftskammer
Osterreich

"Der Direktvertrieb ist eine neue 'Job-Maschine' und aus der
Unternehmerlandschaft nicht mehr wegzudenken."

Komm. Rat Walter Nettig, Prasident der Wirtschaftskammer
Wien

"Der Warenhandelsdirektvertrieb und dabei insbesondere die
Form des Network Marketing wird zum Wachstumsmotor Nr. 1
im Konsumgdtervertrieb."

Prof Dr. Michael M. Zacharias, Fachhochschule Worms

mhtml:file://D:\PERFECT WORLD MARKETING\Wirtschaftskammer OO - Direkt...

Seite 1 von 1

03.11.2011



ERKLARUNG UND BEISPIEL ZUR 3 X 2 TRI-DEP-TRIX®-MATRIX

1. SO WERDEN SIE DIREKTBERATER

Sponsoring und Aufbau eines neuen Kunden und BUSINESS CENTERS (BC). Sie haben
Interesse, einen Kunden einzuladen, damit dieser mit seiner eigenen Tri-Dep-Trix©™-Matrix
beginnen kann, und Sie mdchten das Produkt fur inn kaufen. Die Tri-Dep-Trix©™-Matrix
ermdglicht Ihnen, eine Person zu unterstitzen, indem Sie als Sponsor agieren und diese
Person an einer beliebigen Position in Ihrer wachsenden 3 x 2-Matrix platzieren. Da der neu
gesponserte Kaufer und das BC durch lhren Kauf fir die ersten 30 Tage qualifiziert sind, haben
sie ebenfalls Anrecht auf die Auszahlungen, die durch ihr BC verdient wurden. Um nun einen
Anreiz fUr Personen zu schaffen, auch andere Personen zu unterstitzen, ohne dabei Probleme
wie ,Dummy-Kunden® und BCs zu erzeugen, die zu ,toten Winkeln* oder inaktiven Positionen
fhren, erhalt der Sponsor flir alle gesponserten Kunden und BCs eine Ruckerstattung. Bei den
ersten zwei Zyklen eines gesponserten Kunden und BCs werden 40 % oder 218,00 US-Dollar
abgezogen und an den Sponsor zurlickgezahlt. Der Sponsor wird nicht nur fiir seine
anfanglichen 400,00 US-Dollar entschadigt, er erhalt auch einen Gewinn von 36,00 US-Dollar.
Der Sponsor kann sich auch dazu entscheiden, die RlUckerstattung an die von ihm gesponserte
Person weiterzuleiten. Die Regel besteht darin, dass jede Person nach dem ersten Monat
einen Produktverkauf abschlieBen muss oder einfach eine neue Person sponsert; dies stellt
eine Win-win-Situation fur alle dar.

Wie Sie in den weiteren Erklarungen zu DEP©™, unserer Dual Entry Position-Technologie,
erkennen werden, erfolgt das Cycling, Wiederaufnehmen und Platzieren schnell und haufig.
Die Technologie ist so perfekt automatisiert, dass es — auf3er fur die letzten zwei Reihen —
nahezu unmdéglich wird, nicht mehrere Male taglich, wéchentlich und vor allem monatlich zu
cyceln. Zusatzlich zur DEP©™-Technologie weist das System automatisch jedes BC zu,
sodass jede individuelle Matrix fast wie von selbst gefullt wird und sich selbst aufrecht erhalt.
Wenn wir also eine Person in unsere Struktur aufnehmen und diese Person sich aus einem
beliebigen Grund dazu entscheidet, den erforderlichen Verkauf eines Produktes im Monat nicht
zu tatigen oder eine andere Person in ihrer Matrix zu sponsern, qualifizieren sich dieser Kunde
und das BC nicht langer fir Auszahlungen, wobei die vorgesehenen Provisionen zurlick an den
Direktberater oder den Sponsor flieBen.

Wenn Sie beispielsweise 20 Vertriebspartner haben, von denen 10 keine Produktverkaufe
getatigt haben, fihrte dies in der Vergangenheit zu 10 inaktiven oder stagnierenden
Vertriebspartnern und BCs. Mit der genialen Technik, die hinter der
Tri-Dep-Trix©™-Technologie steckt, werden die nicht aktiven Positionen weiter gefilit. Bei der
Auszahlung werden die nicht qualifizierten Positionen jedoch ausgelassen. Das Unternehmen
stitzt seine Einschatzung des Erfolges und der Langfristigkeit auf eine zugesicherte,
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vorgegebene Auszahlungs-Obergrenze von 60 %. Das System durchsucht die Struktur der
Direktvermittler und die Provision wird an den ersten qualifizierten Direktvermittler oder Sponsor
oberhalb des nicht langer qualifizierten BCs gezahlt. Der qualifizierte Direktvermittler erhalt
somit 60 % der Provision flr das weitergefuhrte BC (327,00 US-Dollar). Die verbleibenden 40 %
(218,00 US-Dollar) werden in den Kapital-Pool fiir Leistungstrager transferiert. Der
Kapital-Pool fur Leistungstréger wird zu gleichen Teilen an die qualifizierten Vertriebspartner
dieses Pools ausgezahlt. Von jedem Produktkauf und jedem Kauf beim Wiedereintritt werden
15 US-Dollar vom Bruttobetrag in Héhe von 400 US-Dollar abgezogen und in den Kapital-Pool
fir Leistungstrager transferiert. Dieser Pool wurde fur Leistungstrager errichtet. Jede Person,
die noch weitere Verkaufe Gber den erforderlichen Produktverkauf hinaus abschlief3t, erhalt
einen Anteil zu gleichen Teilen. Hierzu z&hlen jedoch KEINE gesponserten Verkaufe. Wenn
Sie beispielsweise zwei Produktverkaufe tatigen, erhalten Sie einen Anteil. Wenn Sie drei
Produktverkdufe abschlieBen, erhalten Sie zwei Anteile aus dem Pool.

In allen vorherigen Unternehmen und Programmen fuhrten die nicht qualifizierten oder nicht
aktiven Vertriebspartner und BCs zu Ausfallen durch Unterbrechungen. Infolgedessen brachen
zahlreiche Matrix-Strukturen zusammen, was den Managern teuer zu stehen kam. Letztendlich
wurden so alle Méglichkeiten, einen Erfolg zu erzielen, zerstort. Aufgrund der ersten garantiert
gefillten 3 x 2-Struktur wird jedes BC gecycelt und jeder Cent, der in diese Struktur investiert
wird, wird ausgezahlt. So kommt es zu keinen Ausfallen.

2. STRUKTUR

Der einfache, jedoch dynamischste Aspekt unseres Plans scheint einige Interessenten zu
verwirren; wir sprechen von der DEP©™- oder Dual Entry Position-Technologie. (Sehen Sie
sich hierzu die Folie ZWEI flr Text und Grafiken an.) Stellen Sie sich einfach vor, Sie befinden
sich auf einer beliebigen Ebene. STEFAN ist rechts von Ihnen auf derselben Ebene und
SABINE links von Ihnen auf derselben Ebene positioniert. Wenn Sabine links von lhnen, drei
ihrer Kunden und BCs als Direktberater in ihre Struktur aufnimmt (wodurch sie ihre BCs 1-1, 1-2
und 1-3 fillen wiirde), bevor Sie lhren ersten Kunden in die Struktur aufnehmen (wodurch Sie
Ihr BC 1-1 und Sabines BC 1-3 flllen wirden, wie sie gleich erkennen werden), kommt es zum
Fullen von zwei Position (Dual Entry Position, DEP) oder BCs. So wird das BC 1-3 von SABINE
und lhr BC 1-1 geflllt. Eine Person fillt zwei Positionen. Dasselbe passiert mit lhrem BC 1-3
(erste Ebene, dritte Person). Dieses BC ist mit STEFAN rechts von Ihnen verbunden und zwar
mit seinem BC 1-1. Mit der DEP©™-Technologie wurden nun zwei Hauptprobleme und -fehler
geldst: Zuerst einmal werden die Business Center 1-2, die in der Regel in 80 % der Falle durch
die Plane nicht gefllt werden, nun automatisch gefullt. So wird die Anzahl der BCs, die auf der
Auszahlungsebene erforderlich sind, reduziert. Der Tri-Dep-Trix©™-Plan doppelt jede Ebene
und erganzt noch eine weitere: Somit ergeben sich 3 BCs auf lhrer ersten Ebene und 7 BCs auf
Ihrer zweiten Ebene, bei der es sich um lhre Auszahlungsebene handelt. Dank der Dual
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Entry-Technologie (DEP©™) werden 33 % oder 1/3 weniger Kunden oder BCs bendtigt, um
mehr Geld zu machen. Die Wahrscheinlichkeit haufiger zu cyceln, liegt demnach bei
mindestens 33 %. Zweitens erhalten bis zu 2/3 oder mehr der einzelnen 3 x 2 Matrix-Strukturen
Unterstitzung beim Aufbauprozess. Dies ist der erste umfassende Umsatzplan, in dem Sie sich
Upline, zur linken und rechten Seite, sowie Downline befinden (was insgesamt 10 Personen
ausmacht) und Sie fiillen die sieben BCs auf Ihrer Auszahlungsebene. So kénnen Sie cyceln
und erhalten lhre Vergitung. (Sehen Sie sich hierzu Folie 3 mit Grafiken an.)

3. CYCLING UND PLATZIERUNGEN

Sie kbnnen mit strategischen Platzierungen lhre BCs beschleunigen und so schneller cyceln.
Die Méglichkeit, Ihre eigenen Produktverkaufe an eine beliebige Position in lhrer Matrix
platzieren zu kénnen, kann far Sie enorm hilfreich sein. Da Sie wissen, dass Sie direkt von
links und rechts unterstitzt werden, kdnnen Sie durch die Platzierung eines starken
Vertriebspartners in Ihren BCs 1-2 oder 2-4 dafir sorgen, dass die BCs direkt unter Ihnen oder
in der Mitte schneller fir Sie und Ihre Gruppe cyceln. Mit der Unterstltzung von links und rechts
handelt es sich bei lhrem 1-1 BC um einen Dual Entry (DEP©™) mit Ihrem BC 1-1 und lhrem
BC 1-3, bei dem es sich um lhren 2-3 handelt. Ebenso handelt es sich bei Inrem BC 1-2 um ein
DEP©™ BC mit lhren BCs 1-3 und 1-1. Indem Sie sich so oft wie mdglich um lhre Mitte
kiimmern, bauen Sie lhre linke und rechte Ebene in Ihrer Matrix-Struktur weiter aus und
verlagern lhre Mitte weiter nach auBBen, um so 3-mal schneller zu cyceln.

Beim Cyceln werden Sie, statt mit einer véllig neuen Stand-alone-Matrix erneut zu beginnen,
auf der nachsten unteren Ebene der Matrix wieder in die Struktur aufgenommen, iber die Sie
von der dritten oder vierten Ebene aus gecycelt haben. Aufgrund der Tatsache, dass es keine
zahlreichen neuen Matrix-Strukturen gibt, werden durch jeden Zyklus zwei Auszahlungsebenen
geflllt, bis alle 10 BCs, durch die Ihre BCs gefullt wurden und sie cyceln konnten, ebenfalls
geflllt und gecycelt. Ein Zyklus liegt vor, wenn die sieben BCs auf Ihrer Auszahlungsebene
gefullt sind. Eine VOLLSTANDIGE MATRIX liegt jedoch nur vor, wenn alle zehn Positionen, die
jemand zum Cyceln generiert hat, ebenfalls gecycelt werden. Beachten Sie, dass es sich bei 6
der 7 BCs auf lhrer Auszahlungsebene um DEP©™ BCs handelt. Daher werden die
Provisionen, die fir jedes DEP©™ ausgezahlt werden, geteilt und 50 % werden an die
DIREKTE zweite Ebene oben und die noch verbleibenden 50 % werden an das DEP©™ BC
seitlich der rechten und linken zwei Ebenen oben ausgezahlt. (Lesen Sie Folie 5.)

4. PLATZIERUNG NACH DEM CYCELN
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Es ist wichtig, dass Sie Folie 6 verstehen: ,SIE" haben zum zweiten Mal gecycelt. Um Ihnen die
Leistungsfahigkeit dieses Plans naher zu bringen, achten Sie genau auf die Platzierung des
dritten gecycelten ,SIE* DEPO™ BC. Anstatt Sie unter der letzten oder zuletzt gecycelten
Matrix zu platzieren, werden Sie auf der néchsten Ebene der urspriinglich gecycelten Matrix
neu in die Struktur aufgenommen, Uber die Sie von der dritten oder vierten Ebene aus das erste
Mal gecycelt haben. Durch die Wiederaufnahme in die Struktur werden nach und nach alle
gecycelten BCs auf der dritten oder vierten Ebene platziert, bis ALLE zehn BCs gefillt sind und
ebenfalls gecycelt wurden. Die Tri-DEP-Trix ©™-Matrix ist mit keiner Matrix aus der
Vergangenheit zu vergleichen, denn in diesem Plan wird eine Matrix erst als abgeschlossen
betrachtet, wenn alle zehn Business Center gecycelt wurden. So wird NIEMAND
UBERGANGEN ODER DURCH Tri-DEP-Trix ©™ ZURUCKGELASSEN. Denken Sie stets
daran, ganz gleich, wie oft ein BC gecycelt wird, dass fir diesen Erfolg nur eine einmalige
Investition in einen Produktkauf in Hohe von 400,00 US-Dollar erforderlich war, mit dessen Hilfe
eine Person unbegrenzte Moglichkeiten zum Cyceln hat. Wenn eine Person in einem Monat
10-mal cycelt und weiter unten wieder in die Struktur aufgenommen wird, ist das dasselbe, als
ob zehn vollkommen neue Personen angeworben werden.

5. AUSZAHLUNG DER PROVISIONEN

Anhand eines Beispiels konnen wir Ihnen zeigen und beweisen, wie dynamisch und erfolgreich
Tri-DEP-Trix ©™ fir alle Teilnehmer sein wird. Das Produkt eignet sich nicht nur flir erfahrene
Profis. Jedes Mal, wenn ein BC zum zweiten, dritten, vierten oder sogar zum zwanzigsten Mal
geflllt und gecycelt wird, erhalt das qualifizierte BC den Nettobetrag von 545 US-Dollar bei
jedem Zyklus. Bedenken Sie, dass nur ein einmaliger Produktkauf von 400,00 US-Dollar
erforderlich war, der dieser Person ermdglichte, unbegrenzt und ohne weitere Kosten so oft wie
moglich zu cyceln. Dies stellt einen grof3en Fortschritt im Vergleich zu Planen dar, die
traditionell nur monatlich Gewinne ausschitten. Wenn eine Person 10-mal cycelt und weiter
unten wieder in die Struktur aufgenommen wird, ist das dasselbe, als ob zehn vollkommen neue
Personen angeworben werden. Auf Folie 5 wird deutlich, dass durch den Plan das negative
Geschéftsmodell der Pyramide buchstablich auf den Kopf gestellt wurde. So entstand ein
umgekehrtes Trichter-Konzept, das BCs auf zwei Ebenen weiter oben flllt. Durch die
Platzierung wurden zwei BCs direkt auf einer Ebene hoher geflllt und zwei BCs auf zwei
Ebenen hoher. Des Weiteren wurden 50 % oder 120 US-Dollar gefillt und an die zwei damit
verbundenen Positionen zwei Ebenen héher ausgezahlt.

Die Berechnung der Auszahlung basiert auf den 400,00 US-Dollar fir den Produktkauf
multipliziert mit den 60 % der Auszahlungs-Obergrenze und entspricht aufgrund der
verhinderten Ausfalle 240 US-Dollar. Da es sich bei sechs BCs auf der Auszahlungsebene um
DEP®™ BCs handelt, lautet die Kalkulation (240,00 US-Dollar + 2 = 120,00 US-Dollar)
multipliziert mit den sechs DEP©™ BCs (entspricht 720,00 US-Dollar), zuzlglich des nicht DEP
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BCs in der Mitte, Auszahlung des vollen Betrags in Hohe 240,00 US-Dollar an eine Person
(gesamt 960,00 US-Dollar), abzlglich der 400,00 US-Dollar Wiedereinstiegsgeblhr, macht
netto 560,00 US-Dollar fur jeden weiteren Zyklus; abzliglich der 15 US-Dollar
Verwaltungsgebuhr belauft sich lhr gesamtes Einkommen fiir jeden Zyklus auf 545,00
US-Dollar!
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