
 

Network Marketing

Was ist Network Marketing?

Network Marketing ist eine besonders verbreitete Form des Direktvertriebs. Laut einer  Untersuchung von 

Prof. Dr. Michael Zacharias aus dem Jahr 2004 sind mehr als 80 % aller Direktvertriebs-Unternehmer im 

Network Marketing tätig.

 

Im klassischen Direktvertrieb besteht die Geschäftsmöglichkeit darin, Produkte und Dienstleistungen 

persönlich zu bewerben und  au fRechahn gRd sDiRrktRikiDRvdb-hkRihRcURhd ma verkaufen.

 

Sie können auch im Network Marketing klassischen Direktvertrieb betreiben, haben aber zusätzlich die 

Möglichkeit, am Aufbau einer Vertriebsorganisation (Netzwerk) mit weiteren Geschäftspartner und 

Geschäftspartnerinnen zu arbeiten. In solchen Netzwerken unterstützt der Unternehmer im Direktvertrieb 

seine Partner und dafür ist er an den von ihnen erzielten Umsätzen beteiliegt. Die Partner können ihrerseits 

weitere Personen unterstützen, wodurch die Grö e der dauraus entstehenden ßrganisation, und somit der 

Umsatz und das Oinkommen, unbegrenzt ist.

 

 

Vorteile des Network Marketing

 

Unternehmer statt "Selbst-Ständige"

zU  IRkNwi r  o  i rRkDhn t RigDRhRh MDR gRh niSökRh ßRDT zc iRd lDhr wU U Rhd hDeck   ad gRU  

ERi dShTDecRh pRi r   au t wh Vi wgarkRhP dwhgRih   ad gRh - U d,kmRhP gDR gai ec  zc iR 

pRiki DRvdwi n  hDd  kDwh t Ri aid  eck NDi gä s Ri pRi r   audaU d  km gRi  RDhmRThRh .Rdec , ukdE  ikhRi  

TDRnk DU  MechDkk ahkRi  G25 l aiw Eiw o wh  kP gRi  ERidShTDecR 0RDk  auN  hg uZi  gRh pRi r   au Ddk 

g  cRi dRc i  nRi Dhnä s Ri . iwökRDT gRd - U d  kmRdP ahg dwU Dk gRi  . iwökRDT zci Rd l Dhr wU U RhdP 

rwU U k gai ec  gDR t wh zchRh   aunRv  akR pRikiDRvdwin  hDd  kDwh madk  hgRä - U  RDh dk, hgDn 

NDRgRi rRci RhgRd l Dhr wU U Rh ma c  vRhP U ZddRh MDR   Tdw hDeck dk, hgDn 0RDk   auNRhgRhP 

dwhgRi h RDhU   T RDhR üin  hDd  kDwh   auv  aRh ahg g  uZi  twh RDhRU  s DiRrkt Riki DRvdahkRihRcU Rh 

Viwt DdDwhRh Ric   TkRhä
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Erfahrungsfluss von erfahrenen zu unerfahrenen Unternehmer/innen

zU  I RkNwi r  o   i rRkDhn dDhg MDR RDhnRvRkkRk Dh RDhR . iaEER t wh Ri u  ci RhRh - hkRi hRcU RihP gDR 

vRi RDkd NDddRhP NDR Rd nRck ahg MDR g  vRD ew  ecRhP zc i  RDnRhRd . Rdec, uk   aumav  aRhä s   cRi Ddk 

Rd dDhht wTTP dDec  RDhRU  vRiRDkd   U  o   i r k dRDk U Rc iRiRh O  c iRh Rk  vTDRikRh - hkRihRcU Rh 

  hmadecTDRöRhP gRhh hai  cDRi  uDhgRh MDR JRhR Riu  c iRhRh jw  ecRdP gDR MDR uZi  zc iR C  i i DRi R 

vRhSkDnRhä

 

 

Keine Gebietsbeschränkungen

zh gRh U RDdkRh KDiU Rh gRi  cRirSU U TDecRh MRTvdkdk, hgDnr RDk dDhg MDR . RvDRkdvRdec i , hr ahnRh 

gaiec FDRuRi  hkRh   adnRdRkmk ahg MDR rShhRh hai  Dh RDhRU  nRNDddRh - U r iRDd zc iRd 

- hkRi hRcU Rhd - U d, kmR nRhRiDRiRhä zU  I RkNwi r  o   i r RkDhn rShhRh MDR dDec NRTkNRDk U Dk 

. Rdec , ukdE  ikhRi h t RihRkmRh ahg dDhg rRDhRi TRD . RvDRkdvRdec i , hr ahnRh ahkRiNwiuRhä

 

 

Ihr Einkommen ist unbegrenzt 

zh gRi  cRir SU U TDecRh MRTvdkdk, hgDnr RDk c , hnk zc i  l Dhr wU U Rh c   aEkd, ecTDec  t wh zc iRi  RDnRhRh 

LivRDkdTRDdkahn   vä s Ri  vRr   hhkR   U RiDr   hDdecR - hkRihRcU Ri  Oä V  aT . RkkA d  nkR RDhU   TP Ri  

c , kkR TDRvRi y Vi wmRhk gRi  FRDdkahn t wh y55 o RhdecRh   Td y55 Vi wmRhk dRDhRi  RDnRhRhä MDR 

  TTRDhR rShhRh   U  ß  n U   1DU   T Gx MkahgRh FRDdkahn vi DhnRhä 4wTTRh MDR gDRdR W  i iDRiR 

gaiecvi RecRhP vRhSkDnRh MDR RDh ßR  U  t wh FRakRhä - hg nRh  a g  d Ddk RdP N  d zchRh I RkNwi r  

o   i r RkDhn RiU SnTDeckä zc i  l Dhr wU U Rh c , hnk hDeck t wh gRi  L hm  cT gRi MkahgRh   vP gDR MDR 

k  nk, nTDec   auNRhgRhP dwhgRih t wh gRi  Lhm  cT ahg gRi  . iSöR gRi  ßR  U dä B  vRh MDR U Dk gRi  

- hkRi dkZkmahn zc iRd j w  ecRd RDhU   T nRTRi hkP RDh ßR  U  ma vDTgRhP rShhRh MDR dw t DRTR ßR  U d 

  auv  aRhP NDR MDR NwTTRhä
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Ihr eigenes Geschäft

geringes Startkapital

geringe Fixkosten

geringes Risiko

Dauereinkommen (=finanzielle Freiheit)

Chancen für jeden, sich selbständig zu machen 

unbegrenztes Wachstum

weltweite Ausdehnung möglich

Persönlichkeitsbildung 

zusätzliches finanzielles Standbein (=Sicherheit)

flexible Arbeitszeiten (ganztags oder Teilzeit) 

keine saisonalen Beschränkungen 

keine Altersbegrenzung 
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  Unterschied zur traditionellen Selbständigkeit

Traditionelle Selbständigkeit
Network Marketing

hohe Investitionskosten geringes Startkapital

großes Risiko geringes Risiko

hohe Lagerkosten keine Lagerkosten

teure Werbekosten keine Werbekosten

laufende Kosten (Miete, etc.)
minimale laufende 

Kosten

großer Zeiteinsatz geringerer Zeiteinsatz

beschränktes Einkommen
Einkommen 

unbeschränkt

lineares Einkommen dauerhaftes Einkommen

Gebietsbeschränkung Keine Gebietsbeschr.

konjunkturabhängig konjunkturunabhängig
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  Selbständigkeit

Gemäß einer Studie des Marktforschungsinstitutes Fessel-
GFK wären 30% aller Österreicher gerne selbständig. Die 
Gründe sind hauptsächlich, sein eigener Herr sein und sich 
die Zeit besser einteilen zu können. 

Dagegen spricht aber für die meisten Befragten das große 
Risiko, das fehlende Anfangskapital und die 
mangelnde Qualifikation. Network Marketing bietet 
alle Vorteile der Selbständigkeit, schliesst aber 
Haupthindernisse (Anfangskapital, Risiko und mangelnde 
Qualifikation) aus. 

  Arbeiten von zu Hause aus

Network Marketing ist ein sogenanntes "home-based-
business". Der Vertriebspartner benötigt kein eigenes 
Firmengebäude, sondern lediglich einen Schreibtisch und 
ein Telefon. Und er teilt sich selbst ein, wann und wie lange 
er arbeiten möchte.
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Innerhalb der letzten 5 Jahre erhöhte sich der Umsatz der 

Network Marketing-Unternehmen in Deutschland um 
über 40%. Derzeit werden schätzungsweise aber erst 
0,7% des Handels über Network Marketing abgewickelt. 
Für die Zukunft birgt dieser Vertriebsweg daher ein 
enormes Wachstumspotential.

  Handel im Internet (E-Commerce und E-

Networking) 

Gerade der Verknüpfung von Internet und Network 
Marketing zu E-Networking wird für die kommenden 
Jahre ein enormes Wachstum vorhergesagt. 

Viele Network Marketing-Unternehmen bieten ihren 
Vertriebspartnern die Möglichkeit, mit geringstmöglichem 
finanziellen Aufwand über ein eigenes Online-
Geschäft zu verfügen. 
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     "Direktvertrieb, Network Marketing, E-Networking haben ein 
enormes Wachstumspotential."

Dr. Wolfgang Schüssel, Bundeskanzler 

     "Immer mehr Unternehmen entdecken den Direktvertrieb als 
Vertriebskanal. "

Dr. Christoph Leitl, Präsident der Wirtschaftskammer 
Österreich

   "Der Direktvertrieb ist eine neue 'Job-Maschine' und aus der 
Unternehmerlandschaft nicht mehr wegzudenken."

Komm. Rat Walter Nettig, Präsident der Wirtschaftskammer 
Wien 

   "Der Warenhandelsdirektvertrieb und dabei insbesondere die 
Form des Network Marketing wird zum Wachstumsmotor Nr. 1 
im Konsumgütervertrieb."

Prof Dr. Michael M. Zacharias, Fachhochschule Worms

Seite 1 von 1Untitled Document

03.11.2011mhtml:file://D:\PERFECT WORLD  MARKETING\Wirtschaftskammer OÖ - Direkt...












